
De accountant voor 
de zorg.

Dat is samen verder 
met Visser & Visser.

Hartelijk welkom!Hartelijk welkom!

De financiële kansen van een 
tandartsdashboard

De financiële kansen van een 
tandartsdashboard



1. Knelpunten uit de praktijk
2. Softwarestraat
3. Tandartsendashboard
4. Stuurindicatoren
5. Sturing en coaching

De financiële kansen van een tandartsdashboard



Welkom

Kennismaking en Introductie

Harro de Haan
Accountant en Adviseur 
Branchegroep Zorg

Martijn op ‘t Hof
Relatiemanager
Branchegroep Zorg



Knelpunten uit de praktijk:

 Veel praktijken sturen op banksaldo

 Weinig inzicht in werkkapitaal

 Weinig inzicht in omzet en kosten

 Beslissingen worden niet juist genomen

 Veel tijd wordt besteed aan administratieve
werkzaamheden

1
Knelpunten



Implementeer een softwarestraat

Zorg voor een goed werkend administratief proces. 

Wat levert dit op?

• 1 financieel systeem 

• Minder administratie lasten

• Betrouwbare cijfers en minder 
foutgevoelig.

• Real-time informatie

• Meer efficiency
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Tandartsdashboard voor beter inzicht3
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Tandartsdashboard voor beter inzicht

Wat levert dit op?

• Real-time inzicht

• Stuurinformatie

• Dashboard = jaarrekening

• Wtza-ratio’s

• Eenvoudiger belastingaangifte opstellen

• Inzicht in omzet, kosten en resultaat
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Waarom doelen stellen?
 Je wilt de praktijk binnen korte tijd verkopen
 Je wilt medewerkers laten participeren
 Je wilt gaan stoppen of overdragen
 Je wilt meerdere praktijken met elkaar vergelijken
 Je wilt weten of je kunt investeren
 Je wilt graag weten of je de gewenste groei behaalt
 Je wilt weten of een BV-structuur interessant is
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Stel concrete financiële doelen

Bepaal vanuit uw praktijkdoelen jaarlijks 3 
stuur-indicatoren. 

Deze kunt u indelen in 3 segmenten:

1. Financiële stuurindicatoren
2. Operationele stuurindicatoren
3. Kwalitatieve stuurindicatoren
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Sturing en coaching

Tips om uw doelen te behalen:

1. Neem maximaal 3 stuurindicatoren op in uw tandartsendashboard.

2. Neem een begroting op in uw tandartsendashboard.

3. Plan periodiek een adviesgesprek met uw adviseur in.

4. Breng de weg naar deze doel in kaart en stel acties.

5. Bespreek de toekomstplannen.

6. Leer van het verleden maar kijk vooruit naar de toekomst!

5
Sturing



Samenvatting

Samen-
vatting

Softwarestraat

Tandartsdashboard

Stuurindicatoren

Sturing en coaching

Softwarestraat

Tandartsdashboard

Stuurindicatoren

Sturing en coaching

Meer efficiency

Real-time inzicht

Bepaal financiële doelen

Realiseer doelen

Meer efficiency

Real-time inzicht

Bepaal financiële doelen

Realiseer doelen

OplossingOplossing ResultaatResultaat

Meer rust in de praktijkMeer rust in de praktijk



Verder praten?

Contact

Harro de Haan en Martijn op ‘t Hof

zorg@visser-visser.nl

Visser & Visser Branchegroep Zorg

+31(0)6 10 37 28 66

Welkom op stand F174 (bij theater 1)



Dank voor je

tijd
Wij helpen je

verder

Samen verder met


